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                                   Уважаемые господа!
Компания ООО «Стахановский кирпичный завод»  хочет обратить Ваше внимание на появление нового игрока на украинском рынке облицовочного кирпича в лице ТМ «ЦЕГЛЯР». Ранее наша компания, благодаря высокому качеству продукции и как следствие спросу, была сориентирована на экспорт своей продукции в Российскую Федерацию. И в процессе плодотворного пяти летнего сотрудничества с российскими партнерами приобрела помимо достижения высоких результатов богатый и бесценный опыт. Подведя итоги пройденного этапа, руководство ООО «Стахановского кирпичного завода» приняло решение об усилении присутствия нашей ТМ и на домашнем украинском рынке. Толчком к принятию такого решения стала оценка достигнутых результатов по удовлетворению спроса географически близкого конечного потребителя. За семь лет пассивного поведения ТМ на местном рынке, посредством «сарафанного радио» разнесшим информацию о качестве нашей продукции и четкости  выполнения своих обязательств, наше предприятие, не преследуя такой цели, забрало весомую долю продаж конечному потребителю. Вторым стимулом к принятию решения о более масштабном освоении украинского рынка стали и результаты присутствия стендов нашей ТМ на двух строительных выставках, «interbudexpo»  и «эксподонбасс» участие в которых носило скорее экспериментальный, чем коммерческий характер. Но, несмотря на это мы стали констатировать факт заинтересованности нашей продукцией и представителями бизнеса из разных регионов Украины, работающими в данной отрасли.   С первых же дней после принятия такого решения перед коллективом  нашего предприятия были поставлены сложные как маркетинговые, так и технологические задачи. Благодаря накопленному опыту и результативному взаимодействию данных подразделений ТМ «ЦЕГЛЯР» может представить на украинский рынок высококачественный продукт по более низкой цене, чем у конкурирующих предприятий в данной отрасли. В технологии производства облицовочного кирпича ТМ «ЦЕГЛЯР» отсутствуют шлаковые добавки, а также вместо широко применяемых китайских и украинских красителей используются сертифицированные красители европейского производства. Это позволяет избежать высолов на кладке кирпича и выгорания красителей при сезонной смене температурных режимов. Следующим качественным отличием нашей продукции является применение сертифицированного немецкого цемента ТМ «Хайдель Берг» вместо, как правило, применяемого украинского. Недочеты которого, выправляются применением агрессивных химических присадок, так называемых пластификаторов, что идет в разрез с основной концепцией ТМ «ЦЕГЛЯР» культивирующей экологически чистый продукт, которым должен являться облицовочный кирпич полусухого гиперпрессования. Тщательно изучив рынок и оценив весомость сегмента приходящегося на торговые компании, нашими специалистами было разработано коммерческое предложение для организаций, относящихся к данному сектору. Как показывают маркетинговые исследования, 65-75% рынка облицовочного кирпича приходятся на частных застройщиков, приобретающих кирпич у торговых компаний. В свою очередь согласно статистическим мониторингам желтый цвет кирпича является доминирующим и составляет 72,2% общих продаж. Ведущие производители украинского облицовочного кирпича разделили данную цветовую линейку на две качественные и соответственно ценовые категории, работая каждый в своей.
Преследуя цель удовлетворить спрос большего числа покупателей, мы в лице ТМ «ЦЕГЛЯР» также разделили производство желтого кирпича на две разные линейки: «Natural» и «Classic».
Технология производства линейки «Natural» заключается в отсутствии железоокисных красителей, и имеет насыщенность цвета соответствующую природной желтизне ракушечника. Подобную продукцию производят ТМ относящиеся к «эконом» предложению, находясь в одной ценовой категории для конечного потребителя. Вес каждой единицы продукции ТМ «ЦЕГЛЯР» превосходит вес таких же единиц приведенных в пример ТМ на отдельных позициях до 13%, что в свою очередь улучшает следующие технические характеристики: влагопоглощение, термо и звукоизоляция строений. 

Линейка «Classic», производимая с применением европейских минеральных  красителей, технологически соответствующая продукции ТМ относящихся к «премиум» предложению. Однако цена данной линейки ТМ «ЦЕГЛЯР» значительно ниже. 

Наличие двух линеек продукции относящихся к разным качественным категориям позволяют партнерам ТМ «ЦЕГЛЯР» охватить два сегмента конечного потребителя, сориентированных как на “эконом”, так и на «премиум» предложения. 
Наряду с этим наш завод предлагает Вашему вниманию линейку элитного «Римского кирпича» Пользующегося особенно повышенным спросом у российского потребителя. Кирпич данной линейки в кладке полностью повторяет внешний вид европейских построек имеющих богатую многовековую историю. 
К следующим факторам, обуславливающим коммерческий успех сотрудничества c ТМ «ЦЕГЛЯР» можно отнести:
· дифференцированный подход в ценообразовании по каждому цвету                  

                    продукции;

· активная маркетинговая политика ориентирования на популяризацию ТМ «ЦЕГЛЯР» в глазах  конечного потребителя, проведение всевозможных акций в период активного строительного   сезона;
· обеспечение современного “фэйсинга” на торговых точках своих партнеров (рекламная стена, рекламный стенд, выкладка, рекламный баннер);

· обеспечение партнеров рекламной полиграфией; 
· поддержка своих партнеров в региональных целевых печатных изданиях и Интернет  ресурсах.
· бесспорный приоритет, отдаваемый  отношениям с   

          представителями бизнеса перед  отношениями с конечным   

          потребителем;

· готовность реагировать на критику и рекомендации наших партнеров;

· постоянный поиск совместных решений направленных на повышение   эффективности сотрудничества.
ТМ «ЦЕГЛЯР» на данном этапе своего развития украинского рынка не в состоянии предоставить торгующим компаниям очень высокий заработок в виде скидок, однако мы намерены компенсировать этот временный недочет перспективностью сотрудничества с нами. Мы предлагаем рассматривать в ходе принятия решения не заработок с каждой проданной единицы товара, а возможность заработка получаемого в результате сотрудничества с ТМ в целом. Достижение  высокой коммерческой рентабельности такого сотрудничества мы видим в построении четкой дилерской сети представляющей наши интересы на рынке Украины. Конкурирующие производители под дилерскими условиями понимают продажи товара с максимально возможной скидкой любому количеству организаций способных финансово обеспечить выполнение таких условий. Зачастую получая крупный заказ от конечного покупателя, ему предоставляют такую же цену, как и компании-дилеру, что в конечном итоге приводит к не нужной жесткой конкуренции между ними и демпингу розничных цен. 
ТМ «ЦЕГЛЯР» суть в построении и дальнейшей работе с дилерской сетью видит совершенно по-другому.

 Во-первых, проведение жесткой политики единых цен на всей территории Украины. Разница в цене на нашу продукцию для конечного потребителя будет обусловлена лишь разницей транспортных расходов по доставке от производителя к месту реализации. 
Вторым шагом на начальном этапе построения дилерской сети  будет оценка емкости рынка отдельного региона определение его географических границ и адекватное лимитирование претендентов на звание официального дилера. Этот шаг должен создать комфортные условия для  популяризации и продвижению нашей торговой марки в каждом отдельно взятом регионе. Информация о претендентах и их количестве будет прозрачной для всех участников данной программы  и может обсуждаться. Далее, все участники получат равные условия в виде 20% скидки от прайсовой цены, независимо от объемов продаж. Также всем участникам с нашей стороны будут предоставлены рекламные баннера, выкладки, стойки и полиграфия. Каждый из претендентов получит полномочия на делегирование акций проводимых нашим предприятием для конечного потребителя в период активного строительного сезона. И по истечении заранее оговоренного отрезка времени оценивая результаты, и комфортность сотрудничества будет определен один официальный дилер в каждом регионе. После чего официальный дилер получит дополнительную скидку позволяющую получать прибыль с поставок другим торгующим организациям в регионе. Далее с большой долей уверенности можно прогнозировать, что из-за чувства ущемленных амбиций часть претендентов участвовавших в программе откажутся от дальнейшего сотрудничества с официальным дилером. В свою очередь мы готовы провести работу силами наших специалистов по расширению сети сбыта и переадресовать партнеров появившихся в ходе данной работы на сотрудничество с официальным дилером в этом регионе.
Мы уверенны, что предлагаемый нами формат работы в итоге даст самую высокую и стабильную прибыль, а также в ходе программы позволит еще раз оценить реальные позиции на рынке Вашей организации. Необходимо отметить, что работа с дилерами является приоритетом для нашей компании. Наша компания стремится после построения надежной сети отказаться от розничных продаж вообще и сосредоточить свои силы на стабильном и надежном обслуживании своих партнеров. Также целью дальнейшей нашей работы будет постоянный поиск маркетинговых ходов целью, которых будет популяризация ТМ а, следовательно, увеличение объемов продаж у наших дилеров. Обеспечение надежности поставок, контроль конечных цен по Украине, разработка новых ликвидных позиций и расширение сети сбыта для наших представителей. 
             Принимая решение о сотрудничестве с ТМ «ЦЕГЛЯР», вы приобретаете не только надежного поставщика, но и полноценного, всегда готового к общению и совместным взаимовыгодным решениям партнера. 
С Уважением заместитель генерального директора по сбыту и маркетингу
 Мерещенко Алексей Евгеньевич.
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