Дилерский договор №
г. Стаханов                                                   "___"_______________2011 г.                                                                          

ООО «Стахановский кирпичный завод»,  именуемое в дальнейшем "Продавец", в лице директора Шманева И.Л., действующего на основании Устава с одной стороны, и _______________________, именуемое в дальнейшем "Дилер", в лице ________________________, действующего на основании ________________, с другой стороны,  в дальнейшем именуемые Стороны, заключили настоящий договор о нижеследующем:

1.      ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА
1.1 Продавец и Дилер заключили между собой договор о сотрудничестве по реализации и продвижению продукции Продавца на территории Украины. 
1.2 Дилер обязуется представлять интересы по реализации и популяризации продукции Продавца на правах определенных данным договором с соблюдением возлагаемых на Дилера обязанностей.

1.3 Продавец обязуется обеспечить Дилеру  условия, определенные данным договором,  для эффективного сотрудничества по предмету данного договора.
2.     ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ ПРОДАВЦА
2.1  Продавец обязуется определить и согласовать с Дилером регион, в котором Дилером будут проводиться мероприятия по сбыту и популяризации продукции Продавца. 
2.2  Продавец обязуется размещать информацию о наличии Дилера в данном регионе на своем официальном сайте(www.skz.com.ua).

2.3 Продавец обязуется предоставить Дилеру равные со всеми Дилерами условия и четко отслеживать их выполнение.

2.4 Продавец обязуется предоставлять Дилеру право делегировать конечному потребителю проводимые акции.
2.5  Продавец обязуется предоставить Дилеру скидку в размере 20% от своей прайсовой цены, без учета стоимости упаковки, без каких либо обязательств со стороны Дилера по количеству фактических продаж. Скидки на стоимость упаковки не распространяются. 
2.6 Продавец обязуется отпускать продукцию потребителю, не являющимся Дилером завода, по ценам, указанным в прайс-листе, размещенном на официальном сайте Продавца.
2.7 Продавец обязуется проводить политику единых цен и условий по всей территории Украины и четко отслеживать ее соблюдение.
2.8 Продавец обязуется в первую очередь обеспечивать отгрузку товара Дилеру в объеме его заказа, надлежащего качества, в установленный срок и контролировать выполнения этого обязательства.
2.9 Продавец обязуется при покупке Дилером первой минимальной партии товара в количестве 30 поддонов, предоставить рекламную полиграфию, баннер (2х3 м.) и сертификат официального Дилера для размещения на торговой площади.
2.10 Продавец обязуется при покупке Дилером следующих 60-ти поддонов товара предоставить образцы продукции для рекламной выкладки для размещения на торговой площади Дилера.

2.11 Продавец обязуется при покупке Дилером следующих 100 поддонов предоставить рекламный стенд для размещения в офисе, с образцами продукции  Продавца.
2.12 Продавец обязуется при покупке Дилером следующих 100 поддонов товара  предоставить рекламный баннер  с указанием контактов и координат Дилера для размещения на биг-бордах размером (3х6м.) с целью популяризации Дилера и  продаваемого им товара.
2.13  Продавец обязуется донести конечному потребителю информацию о наличии Дилера в данном регионе. Путем его рекламирования на своем официальном сайте, Интернет ресурсах, печатных изданиях, PR-акциях и выставках, проводимых Продавцом.
2.14  Продавец обязуется проводить тренинги, семинары с целью увеличения объемов  сбыта Дилера.
2.15 Продавец имеет право запросить у Дилера отчет об объемах фактических продаж за интересующий период времени.
2.16 Продавец имеет право запросить информацию о характеристиках конечного потребителя по социальному и географическому признаку.
2.17 Продавец имеет право запросить фото-отчет о состоянии и качестве размещения рекламной продукции, полученной согласно п.п. 2.9 – 2.11 данного договора, на торговых площадях Дилера.
2.18 Продавец имеет право запросить фото-отчет о размещении рекламных баннеров на биг-бордах, выданных Дилеру согласно п. 2.12 данного договора.
2.19  Продавец имеет право проверить или запросить фото-отчет об условиях хранения своей продукции на торговых и складских площадях Дилера.
2.20 Продавец имеет право запросить отчеты о результатах, полученных в ходе проведения акций для конечного потребителя. 
2.21 Вся информация, полученная в ходе запрашиваемых Продавцом отчетов, является коммерческой тайной и не подлежит разглашению третьим лицам.
2.22 Продавец имеет право требовать от Дилера соблюдения политики единых цен.
2.23  Продавец имеет право разорвать в одностороннем порядке дилерский договор в случае нарушения Дилером условий или невыполнения обязанностей возложенных на него данным договором, и уведомить Дилера об этом официальным сообщением не позднее, чем за десять календарных дней.
3.  ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ ДИЛЕРА
3.1   Дилер обязан, в случае подписания данного договора, выкупить у Продавца стартовый заказ в количестве 30 поддонов товара. 
3.2 Дилер обязан прилагать все возможные усилия по популяризации и продвижению продукции Продавца.
3.3 Дилер обязан отпускать продукцию Продавца конечному потребителю по цене Продавца  плюс стоимость доставки товара на склад Дилера. 
3.4 Дилер обязан размещать рекламную продукцию, полученную согласно п.п. 2.9 – 2.12 данного договора, на предназначенных  для нее местах не позднее 5-ти календарных дней с момента фактического  получения такой рекламной продукции с обязательным предоставлением фото-отчета в срок, определенный п.3.5 данного договора
3.5 Дилер обязан предоставлять запрашиваемую Продавцом информацию согласно п.п. 2.15 – 2.20 данного договора не позднее 5-ти календарных дней с момента обращения. 

3.6 Дилер обязан добросовестно делегировать проводимые Продавцом акции конечному потребителю.
3.7 Дилер обязан сообщать Продавцу об известных ему фактах нарушений условий  типового  договора другими Дилерами в данном регионе.
3.8 Дилер имеет право получить от Продавца равные условия по отношению к другим Дилерам.
3.9 Дилер имеет право получить от Продавца права на делегирование конечному потребителю проводимых акций.
3.10 Дилер имеет право получить от Продавца, при выполнении условий п.п. 2.9 – 2.12 данного договора, оговоренную в данных пунктах рекламную продукцию.
3.11 Дилер имеет право корректировать ассортимент стартового заказа, но не его количество.
3.12 Дилер имеет право получить согласие Продавца на представление его интересов в других территориальных регионах страны.
3.13 Дилер имеет право разорвать в одностороннем порядке дилерский договор в случае нарушения Продавцом условий договора или невыполнения обязанностей, возложенных на него данным договором, о чем уведомить Продавца официальным обращением не позднее, чем за десять календарных дней.

4.    СТОИМОСТЬ ПРОДУКЦИИ И ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ

4.1 Стоимость продукции и ассортимент определяются приложением №1(прайс-лист)  являющимся неотъемлемой частью данного договора.
4.2  Цена за товар установлена в гривнах. Цена  включает в себя стоимость товара  и упаковки с НДС.  В случае изменения цены товара Продавец обязан уведомить Дилера об изменении цены в любой форме не менее чем за 10 (десять) дней до начала поставки по новой цене. Переподписание приложения №1 с измененными ценами является фактом согласования  цены.
4.3 Оплата продукции производится на условиях 100% предоплаты.
4.4 Датой оплаты считается дата зачисления денежных средств на расчетный счет                                                            Продавца либо дата внесения денежных средств в кассу Продавца.   

5. УЛОВИЯ ПОСТАВКИ И ОТГРУЗКИ
5.1 Поставка продукции осуществляется на условиях: FCA - склад Продавца, согласно «ИНКОТЕРМС-2000», расположенный по адресу Украина, Луганская обл., г.Стаханов, г.Алмазная, ул. Обская, 1. 
5.2 Поставка товара осуществляется, автомобильным транспортом в соответствии с Правилами перевозки грузов,  действующими на данном виде транспорта. Транспортные расходы несет Дилер. Местом получения продукции от перевозчика является адрес, указанный Дилером в бланке-заказа (приложение №2).
5.3 Продавец осуществляет отгрузку товара только после получения от Дилера заявки. Заявка оформляется  на бланке - заказа (дополнение к договору №2), за подписью руководителя либо иного должностного лица Дилера, уполномоченного на то в установленном порядке, заверенной печатью Дилера.
5.4 Дилер самостоятельно определяет периодичность поставок, а также количество и ассортимент товара в соответствующем  периоде поставки. 
5.5 Заявка в обязательном порядке должна содержать следующие данные о поставляемом в соответствующем периоде товаре:
-порядковый номер товара согласно нумерации в прайс-листе (приложение №1) 

-наименование 
-цвет товара 
-количество товара подлежащего  поставке.
В случае необходимости  в заявке могут быть отражены и другие данные.
5.6 Продавец  с момента получения заявки уведомляет Дилера о приеме заявки и согласовывает с Дилером наименование, цвет товара, количество товара, а при необходимости и другие данные. После согласования Продавец выставляет Дилеру счет-фактуру на оплату согласованного заказа.
5.7  Счет-фактура, выставленная Продавцом для оплаты, действительна в течении 3 (трех) банковских дней с момента его получения Дилером. В случае отсутствия оплаты Дилером данного счета-фактуры в указанный срок, сделанная заявка теряет юридическую силу и требует повторного согласования.

5.8 Бланк – заказа, подписанный ответственным лицом Дилера и скрепленный печатью, пересланный по факсимильной связи или электронной почте, имеет для Сторон юридическую силу до момента получения обеими Сторонами оригинала такого документа.

5.9 Продавец осуществляет изготовление товара в объеме и ассортименте, указанном в заявке и с момента поступившей предоплаты, в течение 10 (десяти) календарных дней. Дилер обязан вывезти в течение 10 (десяти) календарных дней с момента готовности товара к отгрузке.
5.10 Датой поставки считается дата отгрузки товара Продавцом, указанная в транспортной накладной.
5.11 При приемке товара Дилер проверяет его соответствие сведениям, указанным в транспортных и сопроводительных документах (включая настоящий Договор и заказ) по наименованию, количеству, ассортименту и качеству.
6. КАЧЕСТВО И ПРИЕМКА ТОВАРА

6.1 Продавец гарантирует качество и  соответствие поставляемого товара требованиям ДСТУ БВ.2.7-7:2008. По запросу Дилера продавец предоставляет паспорт, сертификат соответствия, радиационный сертификат, заключение санитарно-эпидемиологической службы.
6.2 Право собственности, а также риск гибели и повреждения товара переходит от Продавца к Дилеру от даты  поставки товара, согласно п. 5.10 настоящего договора.
6.3 Каждую партию товара Продавец снабжает  накладной, налоговой накладной и копиями Сертификатов соответствия (по запросу).
6.4 Товар считается принятым по ассортименту, качеству, цене и стоимости, если Дилер в 3 (трехдневный) срок со дня получения товара, не заявит Продавцу об отказе принять товар по причине не соответствия ассортимента, цен, качества и стоимости поставляемого товара указанном в бланке-заказа (приложение №2) и в счете-фактуре.

6.5 Претензии по качеству предъявляются Продавцу в письменной форме и должны содержать: номер Договора, номер транспортного документа, наименование товара, по которому предъявляются претензии, его количество и местонахождение, основание и суть претензии, конкретные предложения по урегулированию претензии. 
6.6 Датой предъявления претензии считается дата вручения претензии и всех необходимых доказательственных документов Продавцу.
6.7 Товар, по качеству которого предъявляются претензии, должен быть помещен на складе Дилера обособленно от других товаров. Продавцу предоставляется право в течение установленного для рассмотрения претензии срока проверить обоснованность претензии путем осмотра этого товара на складе Дилера. Такой осмотр может быть произведен как полномочным представителем Продавца, так и любой, на усмотрение Продавца, компетентной незаинтересованной организацией, зарегистрированной в стране Дилера.
6.8 Продавец обязан рассмотреть претензию и сообщить по ней свое решение не позднее 30 (тридцати) календарных дней с момента получения претензии. В случае нерассмотрения претензии и несообщения по ней своего решения в указанный срок претензия считается признанной Продавцом и на него возлагается обязанность по ее удовлетворению.
6.9. При возврате некачественной продукции Дилером Продавцу или замене некачественной продукции таким же количеством качественной продукции, транспортные расходы по замене продукции возлагаются на Продавца.
7. УПАКОВКА И МАРКИРОВКА ТОВАРА
7.1 Упаковка и деревянные поддоны должны обеспечить полную сохранность товара и предохранять товар от повреждений при транспортировке при условии соблюдения Дилером правил перевозки грузов автомобильным транспортом.
7.2 Дилер может вернуть деревянные поддоны по цене, установленной Продавцом.

7.3 Маркировка товара на упаковке должна содержать наименование торговой марки, наименование товара, его количество и номер партии. 
8. АРБИТРАЖ


8.1  При невозможности урегулирования разногласий путем переговоров все споры или разногласия, которые могут возникнуть из настоящего Договора или в связи с ним, подлежат рассмотрению в Хозяйственном суде по месту нахождения истца. Решения этого суда являются окончательными и обязательными для обеих сторон.
8.2   Все судебные расходы взыскиваются с виновной стороны.
8.3  При нарушении сроков отгрузки, указанных в п. 5.9 данного договора, Продавец уплачивает Дилеру пеню в размере двойной учетной ставки НБУ, действующей в этот период, за каждый день просрочки.
9. ФОРС-МАЖОР

9.1 Стороны освобождаются от ответственности за частичное или полное неисполнение обязательств по настоящему Договору, которые  явились следствием обстоятельств непреодолимой силы, а именно: пожара, наводнения, землетрясения, объявленной или фактической войны, гражданских волнений, эпидемий, изменений законодательства, действий государственных органов, если это непосредственно связано с действием Договора.
9.2 Сторона, которая не может исполнить свои обязанности в связи с возникшими форс – мажорными обстоятельствами, обязана уведомить другую сторону в течение 3 (трех) дней с момента наступления указанных обстоятельств. Несообщение другой стороне о наступлении форс – мажорных обстоятельств лишает права эту сторону ссылаться на них в связи с неисполнением договорных обстоятельств. Срок исполнения обязательств продлевается на время действия обстоятельств непреодолимой силы.
9.3 Свидетельство, выданное Торгово-промышленной  палатой или иным компетентным органом страны, является достаточным подтверждением наличия и продолжительности действия форс – мажорных обстоятельств.
9.4  Если эти обстоятельства будут продолжаться более 3-х месяцев, то каждая Сторона имеет право аннулировать настоящий Договор, предупредив об этом другую сторону за 15 дней. В этом случае ни одна из Сторон не будет иметь право на возмещение убытков, причиненных вследствие форс – мажорных обстоятельств, кроме права на возврат ранее уплаченных сумм, по которым не была осуществлена поставка.
10. ДРУГИЕ УСЛОВИЯ


10.1 С момента подписания настоящего Договора все предыдущие вопросы и переписка по нему теряют силу. Ни одна из Сторон не вправе передавать свои права и обязанности по Договору без письменного  на то согласия другой стороны.
10.2 Все изменения и дополнения к настоящему Договору будут действительны лишь при условии, если они совершены в письменной форме и подписаны уполномоченными на то лицами обеих Сторон.
10.3 Настоящий Договор составлен в двух   экземплярах, на русском языке. Все экземпляры имеют одинаковую юридическую силу.
10.4 Стороны пришли к соглашению, что документы, в том числе настоящий Договор, подписанные Сторонами настоящего Договора, с помощью факсимильной связи, имеют юридическую силу.
10.5 В случае возникновения любых обстоятельств, делающих невозможным исполнение настоящего Договора, каждая Сторона, которой становятся известны такие обстоятельства, обязуется уведомить об этом другую сторону в течение 3 (трех) календарных дней с момента, когда эти обстоятельства стали ей известны.
10.6 Срок действия настоящего Договора устанавливается с момента его подписания  до окончания текущего календарного года. 
 

11. АДРЕСА И БАНКОВСКИЕ РЕКВИЗИТЫ СТОРОН.
ПРОДАВЕЦ:                                                                    ДИЛЕР:

Директор _________________                                         Директор _________________

МП                                                                                    МП
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